Ministerul Educaţiei Naționale

Etapa județeană a  Olimpiadelor la disciplinele din aria curriculară “Tehnologii” 

OLIMPIADA – ARIA CURRICULARĂ “TEHNOLOGII” 

Etapa județeană – 24 februarie 2018

Profil: Servicii

Domeniul: Economic, Administrativ, Comerţ  
Clasa : a XII-a
· Toate subiectele sunt obligatorii. Se acordă 10 puncte din oficiu.

· Timpul efectiv de lucru este de 3 ore.

Subiectul. I. 







          TOTAL: 20 puncte
SUBIECTUL I.A.                                                                                                       10 puncte
Scrieţi pe foaia de concurs litera corespunzătoare răspunsului corect:
1. Pentru liderul de piaţă, cota relativă este raportul dintre:

a. cota lui de piaţă şi volumul vânzărilor firmei

b. cota de piaţă a firmei şi şi totalul vânzărilor pe piaţă

c. cota lui de piaţă şi cota de piaţă a firmei situate pe locul al doilea

d. preţul de vânzare şi cota de piaţă a firmei
2. Analiza SWOT cuprinde:

a. puncte tari și puncte slabe

b. puncte tari, puncte slabe și amenintari

c. puncte tari, puncte slabe, oportunități

d. nici una dintre variante
3. Piața produselor cosmetice a crecut în 2017 cu 5%, în timp ce vânzările unei firme producătoare au scăzut cu 10% . Cota de piață a firmei, în decursul anului 2017:

a. a crescut

b. a scăzut

c. s-a menținut

d. nici o variantă
4. Cota de piață a firmei X era în 2017 30%, iar a principalului său concurent de 40%. Care a fost cota relativă de piață a firmei X in 2017?
a) 0.75

b) 1.33

c) 75%

d) Nu se poate calcula.

5. Printre dificultăţile care pot fi întâmpinate în procesul de colectare a informaţiilor despre concurenţi se numără:

a. costurile ridicate pentru procurarea informaţiilor despre concurenţi;

b. distanţa mare faţă de firma concurentă datorită localizării geografice a acesteia;

c. politica de confidenţialitate aplicată în cadrul firmei;

d. faptul că în firmă nu există un specialist în activitatea de cercetare de marketing.
6.  Reprezintă o parte din capitalul permanent al intreprinderii : 

    a) imprumuturile pe termen mediu și lung

    b) conturile la bănci in lei

    c) terenurile

    d) clădirile.

 7. Fac parte din datoriile ale unei intreprinderi :

    a) mijloacele auto

    b) casa in lei

    c) debitorii
    d) imprumuturile pe termen scurt.

8. Care este valoarea capitalurilor proprii cunoscând următoarele informaţii : 

capital social: 5.200 lei, furnizori: 600 lei, rezerve legale: 1.000 lei, casa în lei: 320 lei, credite bancare pe termen lung: 4.000lei

    a) 5.920 lei

    b) 6.200 lei

    c) 5.200 lei

    d) 6.120 lei.

9. Care este coeficientul degresiv corespunzător unui utilaj care are o durată normală de funcţionare de 12 ani :

   a) 1,5

   b) 2

   c) 2,5

   d) 3

10. Leasingul are una dintre următoarele caracteristici :

    a) finanţarea achizitiei bunului este făcută de către chiriaş 

    b) chiria cuprinde doar amortizarea bunului

    c)după ce s-a achitat prima rată de leasing societatea de leasing nu mai este proprietara bunului.

    d)chiriaşul plăteste firmei de leasing o chirie.                 
SUBIECTUL I.B
 Transcrieţi, pe foaia de concurs, litera corespunzătoare fiecărui enunţ ( a, b, c, d, e,) şi notaţi în dreptul ei litera A, dacă apreciaţi că enunţul este adevărat şi litera F, dacă apreciaţi că enunţul este fals.

                        5 puncte
a. Caracteristicile produselor sunt legate de complexitatea tehnologică.

b. Nivelul preţurilor este un criteriu de selecţie a ofertelor furnizorilor.

c. Creanța și datoria reprezintă același lucru.

d. Creditele bancare pe termen scurt fac parte din categoria capitalurilor permanente.

e. Dreptul de subscriere reprezintă diferenţa dintre valoarea veche şi valoarea nouă a unei acţiuni.
SUBIECTUL I.C Asociați forțelor care acționează pe piață din coloana A cu caracteristicile din coloana B:                                                                                5 puncte
            A                                                                                                 B

1. Puterea furnizorilor                                             a. Accesul la rețeaua de distribuție

2. Puterea cumpărătorilor                                       b. Volumul producției furnizorilor 

3. Gradul de rivalitate                                             c. Ambalajul și etichetele       

4. Barierele la intrarea pe piață                              d. Volumul de producție al consumatorilor  

5. Amenințările substituentilor                              e. Concurenții diverși

                                                                               f. Eficiența economică a alternativelor 

Subiectul. II. 







          TOTAL: 30 puncte

II.1. Scrieţi, pe foaia de concurs, informaţia corectă care completează spaţiile 
libere:                                                                                                                        10 puncte
a.
Cash-flow reprezintă fluxul de …(1)…al unei afaceri.

b.
Situația în care există un singur vânzător al unui bun economic se numește …(2)…

c.
Pentru a putea trece la stabilirea …(3)…este necesară o analiză a mediului intern cu ajutorul analizei SWOT.

d.
Întreprinderea poate obține avantaje concurențiale concentrându-se pe …(4)… de piață.

e. 
Componenta centrală a sistemului de recompense este…(5)…
II.2  Răspundeţi pe foaia de concurs următoarelor cerinţe:
                       20 puncte
a. Enumeraţi 5 surse proprii de capital.   

b. Scrieţi relaţia de calcul pentru fondul de rulment .

c. Scrieti formula de calcul pentru valoarea nominală a unei acţiuni. 

d. Scrieţi modalităţile in care se poate rambursa un imprumut obligatar.
Subiectul. III. 







         TOTAL:  40 puncte

III.1                                                                                                                           30 puncte
S.C. Paula S.R.L. are ca obiect de activitate comercializarea produselor electronice și prezintă următoarele aspecte: asigură transportul gratuit către clienți, comenzile fiind onorate în termen scurt; prețurile practicate sunt mari, imaginea pe piață este foarte bună, personalul calificat, dar în număr insuficient. S.C. Paula S.R.L. dorește cucerirea de noi piețe și extinderea gamei de produse comercializate.

Principalul concurent al firmei este SC Dragoș SRL care își face publicitate prin toate canalele media din țară și care practică vânzarea unor produse substituibile.

Vânzările totale în anul 2016 pe piața totală au fost de 215 mld. Lei, din care firma SC Paula SRL 18 mld, iar SC Dragoș SRL 16 mld.

      
Cerințe:

  a. realizați analiza SWOT pentru firma S.C. Paula S.R.L.

  b. calculați cotele de piață efectivă ale celor două firme în anul 2016.

III.2                                                                                                                          10 puncte

Precizați ce sumă de bani ar trebui să depună în prezent la o bancă o persoană fizică sau juridică pentru a obține în 2 ani un venit din dobânda compusă de 5.000lei, rata dobânzii fiind de 18% pe an.Notă: se prezintă formula de calcul utilizată.
Profil: servicii – economic-administrativ-comerț/XII


